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STELLENANGEBOT 

-Berufseinsteiger sehr willkommen- 

Projekt Nr. 3477 

Position Sales Representative (m/f/d) 

Unser Auftragge-

ber 

Japanische Produktionsfirma  

Einsatzort Homeoffice für den Vertrieb deutschlandweit bei regelmäßigen 

Meetings in Düsseldorf 

Beginn der Tätig-

keit 

So bald wie möglich 

Art der Beschäfti-

gung 

Festanstellung (Vollzeit) 

Ihre Aufgaben Sie übernehmen die Verantwortung als Vertriebsrepräsentant und 

sorgen für die Kundenakquise, der laufenden Projekte sowie die 

Weiterentwicklung der bestehenden bzw. weiteren Vertriebs- und 

Akquisitionstätigkeiten in DACH, insbesondere in Deutschland. 

 

Bei Neukunden 

Zur Neukundenakquise erhält der Positionsinhaber eine 

umfassende, sehr gute Einarbeitung sowie konkrete Anwei-

sungen von der japanischen Geschäftsführung, welche po-

tentiellen Kunden besucht werden können/sollen 

 

• Terminabsprache und Besuche bei potenziellen Kunden, 

Demopräsentation der Produkte, Preisverhandlungen, Be-

richterstattung zu Gesprächen sowie Follow-up im weiteren 

Verlauf 

• Auf- und Ausbau der persönlichen Beziehungen bei Ziel-

kunden 
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Bei Bestandskunden 

• Verkaufsförderndes Follow-up   

• In Einzelfällen Besuche bei Kunden in Zusammenarbeit mit 

einem japanischen Mitarbeiter zum Troubleshooting 

• Nötige Abwicklungen mit dem Agenten/Dealer zur Produkt-

lieferung 

• Kommunikation mit dem japanischen Management, u. a. 

bezüglich der Marketingstrategie 

• Office Management (Bestellung von Materialien, allgemeine 

Büroorganisation etc.) 

Ihr Profil - Erfolgreich abgeschlossenes Studium oder äquivalente 

Ausbildung 

- Erste berufliche Erfahrung im Bereich Vertrieb ist von Vor-

teil, jedoch keine unbedingte Anforderung - Berufseinstei-

ger sehr willkommen 

- Ausgeprägte Lernfähigkeit und starkes Interesse an den 

Produkten sowie deren Marketing 

- Exzellente Kommunikations- sowie interkulturelle Fähigkei-

ten  

- Ausgeprägtes Talent zum Vertrieb 

Sprachkenntnisse:  

- Deutsch: Verhandlungssicher 

- Englisch: gute schriftliche Kenntnisse werden erwartet 

- Japanisch: Sehr hilfreich, aber keine unbedingte Anforde-

rung 

Kontakt Bei vorhandenem Interesse am Stellenangebot stehen wir Ihnen 

mit noch ausführlicheren Informationen in Bezug auf die Stelle 

sowie das Unternehmen gerne jederzeit zur Verfügung: 

 

Bei Interesse bewerben Sie sich bitte mit Ihrem Lebenslauf (De + 

En) bei: 

 

Frau Katrin Oltmanns 

0211 74 96 86 31 

ko@fischer-hrm.de 
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